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Gestion avanzada de Licitaciones y

Contratos Publicos para Pymes

Domine todo el ciclo completo de la contratacion publica bajo la Ley
9/2017: procedimientos, fundamentos y estrategia bajo un enfoque

practico. Desde la fase de licitacion hasta la resolucion de recursos y
ejecucion del contrato.
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Gestion avanzada de Licitaciones y Contratos Publicos para Pymes

Presentacion

La contratacién publica no es solo el proceso que engloba las compras de suministros, servicios y obras del
sector publico, sino que constituye un mercado de dimensiones masivas y una oportunidad estratégica para el
tejido empresarial.

Para las pequefias y medianas empresas (PYMES), la normativa actual representa una oportunidad estratégica

ya que tiene como uno de sus objetivos primordiales facilitarles el acceso a las licitaciones. Para lograrlo, este

curso profundiza en medidas clave de la Ley:

* Division en lotes: ahora la regla general es la division del objeto del contrato, permitiendo que empresas de
menor tamafio liciten por partes especificas de un proyecto.

e Procedimientos dgiles: se analizard el procedimiento abierto simplificado y el supersimplificado, disefiados
para reducir la burocracia y acortar los plazos de adjudicacién.

En un entorno donde la administracién electrénica es obligatoria, el conocimiento de las herramientas digitales

es vital para evitar la exclusion directa del procedimiento. En este curso conocera:

® Coémo dominar el uso de la Plataforma de Contratacion del Sector Publico (PLACSP), el perfil del
contratante e identificar oportunidades.

e Cémo cumplimentar el Documento Europeo Unico de Contratacién (DEUC) y cémo gestionar la
inscripcion obligatoria en el ROLECE, requisitos indispensables para la solvencia técnica y econémica.

e Los cédigos CPV (Vocabulario Comtn de Contratos Puablicos) para categorizar actividades y localizar
licitaciones estratégicas.

Es una formacién que destaca por su metodologia operativa, ofreciendo una visién integral del marco

regulatorio mediante:

® Supuestos y ejemplos reales: analizaremos la estructura de las ofertas, los criterios objetivos y aquellos que
dependen de un juicio de valor.

® Gestion de solvencia y UTEs: aprenderd los requisitos de solvencia técnica y econdmica, asi como la
constitucién de Uniones Temporales de Empresas para sumar capacidades.

e Recursos Administrativos: profundizaremos en el régimen del Recurso Especial en Materia de Contratacién
(REMC) para garantizar la seguridad juridica de sus propuestas.

® Materiales visuales: dispondrd de infografias sobre los umbrales SARA 2026-2027, la gestién de contratos
menores y la identificacién de poderes adjudicadores. Asi como guias visuales, videos explicativos y audios
para profundizar.

El programa se basa en una simulacién con enfoque prictico de procesos reales que cubre todo el ciclo de vida
contractual: desde la terminologia bésica e introduccidn a la Ley 9/2017, pasando por los procesos de licitacién
y fases del contrato, hasta la resolucién de conflictos mediante recursos administrativos.
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Objetivos del curso:

e Comprender los pilares y fines de la Ley 9/2017 (LCSP) para lograr una mayor transparencia en la
contratacién y alcanzar la mejor relacién calidad-precio mediante la inclusién de aspectos cualitativos,
sociales, medioambientales e innovadores.

* Profundizar en las medidas para facilitar el acceso de las PYMES, como la division obligatoria en lotes y la
simplificacién de trimites administrativos.

e Identificar y categorizar los tipos de contratos, distinguiendo entre contratos de obras, concesion de obras,
concesion de servicios, suministro y servicios, asi como los contratos mixtos.

e Estudiar su régimen juridico diferenciado en cuanto a su preparacidn, adjudicacidn, efectos y extincidn,
discriminando entre los distintos tipos de contratos administrativos.

e Conocer las condiciones indispensables para contratar con el sector pablico, que incluyen la capacidad de
obrar, la habilitacién profesional especifica y la acreditacién de la solvencia econdmica, financiera y técnica.

e Identificar las prohibiciones de contratar, como deudas con la Seguridad Social o Hacienda, o condenas por
corrupcidn.

® Entender el funcionamiento del ROLECE (Registro Oficial de Licitadores y Empresas Clasificadas del
Estado) como herramienta de simplificacion que exime de presentar documentos ya inscritos (escrituras,
poderes, cuentas anuales).

 Analizar los diferentes procedimientos de licitacion y obtener una visién técnica de las vias de adjudicacién,
incluyendo el procedimiento abierto (y sus variantes simplificadas), el restringido, la licitacién con
negociacién, el didlogo competitivo y la asociacidn para la innovacién, conociendo sus plazos minimos de
presentacion.

e Aprender a utilizar el Documento Europeo Unico de Contratacién (DEUC) como declaracion responsable
obligatoria.

e Estudiar la preparacién y presentacién de la documentacién de la oferta (administrativo, criterios sujetos a
juicio de valor y criterios evaluables mediante férmulas) y el uso de la firma electrénica y huella hash.

e Conocer el proceso de clasificacion de ofertas basindose en la mejor relacion calidad-precio y laidentificacion
de ofertas anormalmente bajas.

e Analizarlos derechos y deberes del contratista bajo el principio de riesgo y ventura, asi como las prerrogativas
de la Administracidn para interpretar, modificar o suspender el contrato.

® Dominar el régimen del Recurso Especial en Materia de Contratacién (REMC) ante el TACRC para
contratos de cuantias elevadas (SARA), y los recursos ordinarios de alzada y reposicion para el resto de los
actos, garantizando la defensa de los intereses de la empresa ante exclusiones o adjudicaciones irregulares.
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Dirigido a:

Profesionales y empresas del sector privado y operadores econémicos que desean acceder al mercado de
compras del sector publico:

e Pequefias y Medianas Empresas (PYMES): el objetivo de la LCSP es lograr un crecimiento inteligente
y sostenible, donde las PYMES juegan un papel clave al aportar especializacién y cercanfa.

* Personas fisicas o juridicas que necesiten acreditar su capacidad de obrar, asi como su solvencia
econdémica y técnica para ser adjudicatarios.

e Gestores y administrativos de licitaciones encargados de manejar herramientas criticas como el
Documento Europeo Unico de Contratacién (DEUC), lainscripcién en el ROLECE y la presentacién
de ofertas electrénicas en la Plataforma de Contratacién del Sector Publico.

® Uniones Temporales de Empresas (UTEs) que necesiten comprender el régimen de responsabilidad
solidaria y la suma de capacidades para licitar conjuntamente.

e Subcontratistas y suministradores que colaboran con contratistas principales y necesitan conocer sus
derechos de cobro y obligaciones bajo la normativa de morosidad recogidos en la Ley 9/2017.

Consultores, Abogados y Asesores Legales que requieren dominar el régimen de recursos administrativos,
especialmente el Recurso Especial en Materia de Contratacién (REMC), para proteger los intereses de las
empresas o defender los actos de la Administracién Publica.

Consultores Estratégicos que ayudan a las empresas a identificar licitaciones mediante cédigos CPV y a
evitar errores que conlleven la exclusién, como las ofertas anormalmente bajas.

( Especializacion en el proceso integral de la contratacion
publica: desde la Ley 9/2017, hasta la adjudicacion y
resolucion de contratos publicos, pasando por todo el
proceso de una licitacion publica”
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Estructura y Contenido del curso

El curso tiene una duracién de 60 horas lectivas 100% online que se realizan a través de la plataforma
e-learning de Iniciativas Empresariales que permite el acceso de forma rdpida y ficil a todo el contenido:

-~
Manual de Estudio
5 médulos de formacién que contienen
el temario que forma parte del curso y
que ha sido elaborado por profesionales
en activo expertos en la materia.
o

o\
Material Complementario

En cada uno de los médulos que le
ayudard en la comprensién de los temas
tratados.

/

Ejercicios de aprendizaje y
pruebas de autoevaluacion

Bibliografia y enlaces de lectura
recomendados para completar la
para la comprobacién prictica de los formacién.
conocimientos adquiridos.

Metodologia 100% E-learning

(@) Aula Virtual *

Permite el acceso a los contenidos del curso desde
cualquier dispositivo las 24 horas del dia los 7 dias
de la semana.

En todos nuestros cursos es el alumno quien marca
su ritmo de trabajo y estudio en funcién de sus
necesidades y tiempo disponible.

Hi
Soporte Docente Personalizado

El alumno tendrd acceso a nuestro equipo
docente que le dard soporte a lo largo de todo el
curso resolviendo todas las dudas, tanto a nivel
de contenidos como cuestiones técnicas y de
seguimiento que se le puedan plantear.

Apple Store para iOS) que le permitird acceder a la plataforma desde cualquier dispositivo mévil y realizar el curso

. * El alumno podra descargarse la APP Moodle Mobile (disponible gratuitamente en Google Play para Android y la
I I i I

desde cualquier lugar y en cualquier momento.

(s)
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Contenido del Curso

MODULO 1. Fundamentos y marco regulatorio:
introduccidén a la Ley 09/2017 de contratos del Sector
Publico

Los objetivos que inspiran la regulacion contenida en la Ley de contratos del Sector Piblico son, en
primer lugar, lograr una mayor transparencia en la contratacion publica y, en segundo, conseguir
una mejor relacién calidad-precio. Para lograr este tltimo objetivo por primera vez se establece la
obligacion de los 6rganos de contratacion de velar por que el disefio de los criterios de adjudicacién
permita obtener obras, suministros y servicios de gran calidad, concretamente mediante la inclusién
de aspectos cualitativos, medioambientales, sociales e innovadores vinculados al objeto del contrato.

1.1. Introduccién.

1.2. El nuevo marco normativo de la contratacién publica.
1.3. El bloque normativo de contrataciéon puablica en Espaiia.
1.4. Ambito subjetivo de aplicacién.

1.5. Delimitacién de los tipos contractuales:

1.5.1. Contratos tipicos administrativos.

1.5.2. Contratos no tipicos administrativos.

1.5.3. Contratos privados.

1.5.4. Contratos sujetos a regulacién armonizada (SARA).

1.6. Publicacién de las licitaciones:

1.6.1. Licitaciones reguladas por la normativa de la UE.
1.6.2. Licitaciones no reguladas por la normativa de la UE.
1.6.3. Licitaciones de las instituciones de la UE.

1.7. Los contratos menores (art. 118 LCSP).
1.8. Las partes del contrato.

1.9. Organos de asistencia.
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MODULO 2. El operador econémico: capacidad, solvencia
y habilitaciéon

16 nhoras

2.1. El operador econémico: ¢qué se necesita para presentarse a una licitacion pablica?
2.2. La capacidad y personas juridicas.

2.3. Prohibiciones de contratar.

2.4. Solvencia.

2.5. Clasificacién de las empresas.

2.6. Inscripcion registral del ROLECE.

2.7. Las Uniones Temporales de Empresas.

MODULO 3. Procedimientos de licitacion y preparacion de
la oferta

16 horas

3.1. Publicacién de las licitaciones.
3.2. La preparacion de la oferta.

3.3. Presentacion de ofertas y solicitudes de participacién:

3.3.1. Anuncio de informacién previa.

3.3.2. Presentacion de proposiciones y solicitudes de participacion:

3.3.2.1. Solicitudes de participacidn.

3.3.2.2. Proposiciones: forma, efectos y caricter secreto de las proposiciones.
3.3.2.3. Principio de proposicidn tnica.

3.4. Documentacién que ha de acompaiiar a las proposiciones.
3.5. Admisién de variantes.

3.6. Errores en la presentacion de ofertas.

3.7. Clasificacién de las proposiciones.

3.8. Las garantias exigidas para participar en una licitacién o para ejecutar un contrato:
3.8.1. Plazo de garantia de la prestacion.

3.9. El c6digo de vocabulario comun de contratacién publica.
3.10. Lotes.

3.11. La presentacién de ofertas:
3.11.1. Fase de presentacion de ofertas.
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MODULO 4. Adjudicacion, formalizacion y ejecucién del
contrato

3.11.2. Fase de apertura de las proposiciones.
3.11.3. Lugar de presentacién.

3.11.4. Plazo de presentacion.

3.11.5. Contenido de las proposiciones.

10 horas

4.1. Criterios de adjudicacién del contrato.

4.2. Apertura y examen de las proposiciones.

4.3. Criterios de desempate.

4.4. Decision de no adjudicar y desistimiento del procedimiento.
4.5. Adjudicacién del contrato.

4.6. Revision de la adjudicacion.

4.7. Formalizacién del contrato.

4.8. Las potestades administrativas en los contratos administrativos:
4.8.1. Prerrogativas de la Administracién en la ejecucién del contrato.

4.9. La ejecucion de los contratos: el principio de riesgo y ventura del contratista

4.9.1. Regla general.

4.9.2. Incumplimiento parcial o defectuoso y demora.

4.9.3. Incumplimiento de obligaciones medioambientales, sociales y laborales (art.201 LCSP).
4.9.4. Responsabilidad por dafios y perjuicios.

4.9.5. Modificacién.

4.9.6. Suspensién y desistimiento.

4.10. Otras obligaciones del contratista.
4.11. Pago del precio y derechos de cobro.

4.12. La extincién de los contratos:
4.12.1. Extincién por cumplimiento.
4.12.2. Extincién por resolucion.

4.13. Sustitucion de los sujetos de la contratacion: cesion de los contratos y subcontratacién
4.13.1. La cesi6n del contrato.
4.13.2. Subcontratacién.
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MODULO 5. Régimen de recursos en la normativa de
contratacion publica

12 horas

5.1. Los recursos en la normativa de contratacién publica:

5.1.1. Régimen general.

5.1.2. Actos que no son susceptibles de recurso especial en materia de contratacion.
5.1.3. Actos susceptibles de recurso especial en materia de contratacidn.

5.1.4. Recurso especial en materia de contratacién (REMC).

5.2. Competencias del Tribunal Administrativo Central de Recursos Contractuales (TACRC).
5.3. Convenios con las CC.AA.

5.4. Recurso de alzada:
5.4.1. Organo ante el que se interpone.
5.4.2. Plazo para resolver y notificar.

5.5. Recurso de reposicion:
5.5.1. Plazo de interposicién.
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Autor

José M. Gregorio

W Estudios en Administracién y Direccién de Empresas (ADE). Acreditado por los servicios pablicos
de empleo para impartir Certificados de Profesionalidad cuenta con amplia experiencia en la puesta
en marcha, coordinacién y gestién de departamentos de Licitaciones Puablicas en distintas empresas.
Compagina su actividad profesional con la docencia como formador en Licitaciones Publicas y

Plataforma de Contratacién del Sector Piblico (PLACSP), asi como en otras areas relacionadas con
la gestion empresarial.

Titulacion

Una vez finalizado el curso el alumno recibird el diploma que acreditard el haber superado de forma satisfactoria
todas las pruebas propuestas en el mismo.
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DIPLOMA

Iniciativas Empresariales y la Manager Business School certifican que D. / Da.
XXXXX XXXXXX XXXXXXXXXX
Ha superado satisfactoriamente el curso
GESTION AVANZADA DE LICITACIONES Y CONTRATOS PUBLICOS PARA PYMES

Habiendo demostrado el dominio de las materias impartidas mediante
la superacion de las pruebas de evaluacion de las que consta el curso.
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